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Como hemos cambiado….









“Cada cierta cantidad de tiempo llega un

producto revolucionario que cambia todo”











“Cada cierta cantidad de tiempo llega un

producto revolucionario que cambia todo”



2007











¿POR QUÉ NO SE APLICÓ AL CAMPO?



SUPONE UN CAMBIO….





“Cada cierta cantidad de tiempo llega un

producto revolucionario que cambia todo”



2009





Los grupos de WhatsApp de antes….



VISIÓNENELCAMPO



Auge de Internet

Despunte de las
punto com

Jobs presenta 
Iphone

WhatsApp



Inter….que?

????¿¿¿¿¿

¿Quién es Jobs?

WhatsApp



Efecto WhatsApp en el campo

• Más usable en campo que ordenador

• Efecto social

• Enseña a usar Smartphone a agricultores

• Origina el cambio de teléfono

• Equipos siempre conectados a internet

• Control en tiempo real



UNANUEVAHERRAMIENTA

PARAELCAMPO





AGROTECH



¿QUE ES AGROTECH?

• Cuando hablamos del término Agrotech (también lo
puedes encontrar por su definición en inglés: Agritech)
estamos hablando de la aplicación e integración de las
nuevas tecnologías a todo lo que tiene que ver con el
sector primario (agricultura, ganadería, horticultura…)
tanto desde el punto de vista del cultivo, como de los
procesos productivos o, incluso, de la comercialización de
los productos.

• El objetivo de esta unión entre agricultura/ganadería y
nuevas tecnologías no es otro que el de impulsar la
productividad de un sector clave en cualquier economía y
ofrecer soluciones que benefician tanto al productor,
como al consumidor.



¿QUE ES AGROTECH?



VENTAJAS DEL AGROTECH

1. Impulso de un sector clave en las economías mundiales
gracias a la integración de la tecnología en todo el proceso
productivo.

2. Revitalización del sector Primario gracias a la
oportunidades emprendedoras y desarrollo de nuevas
soluciones que fusionan agricultura y nuevas tecnologías.
Hablamos del impulso de un ecosistema Agrotech en el
que se integran emprendedores, empresas y
administraciones y que, de la misma manera, tendrá una
repercusión muy positiva en la búsqueda de nuevos
profesionales.



VENTAJAS DEL AGROTECH

3. La apuesta por las posibilidades del Agrotech implica
hacerlo por la innovación y el desarrollo de nuevos
productos y soluciones que están totalmente alineadas
con el concepto de transformación digital.

4. Una de las grandes ventajas del Agrotech es el fomento
de una ganadería y agricultura sostenibles gracias al
mejor aprovechamiento de los recursos naturales.

5. El Agrotech repercute en una sociedad más respetuosa
con el Medio Ambiente gracias a la implantación de
“tecnologías limpias” en el sector primario.



VENTAJAS DEL AGROTECH

6. Predicción de plagas y registro automatizado de
cualquier tipo de incidencia gracias al desarrollo de
tecnologías como el Big Data.

7. Nuevas posibilidades de negocio y de comercialización
de productos que, desde el punto de vista del
consumidor, le permite disponer de mayor información y
opciones para su alimentación (Agrifood).

8. Desde el lado de los agricultores y ganaderos, el Agrotech
les ofrece mayor seguridad y fiabilidad tanto en las
transacciones, como en el aprovechamiento de sus
explotaciones. En este sentido, el concepto de Agricultura
de precisión gana cada día más importancia.



VENTAJAS DEL AGROTECH

9. La apuesta por el Agrotech también incorpora soluciones
que agilizan la resolución de trámites y gestiones entre
agricultores y administraciones.





SISTEMAS AUTOMATICOS DE ANALISIS 
DE INFORMACIÓN QUE PERMITAN UNA 

MEJOR TOMA DE DECISIONES 

Tecnologías para Agrotech



Los datos son la nueva semilla para el impulso del sector del
Agrotech. Las posibilidades del análisis de datos y de sus
repercusiones para las explotaciones son básicas en estos
momentos en la denominada agricultura de precisión

Tecnologías para Agrotech



Tecnologías para Agrotech

El uso de sensores que permiten monitorizar cultivos, gestionar
sistemas de riego inteligente o obtener datos de la cabaña
ganadera son una de las grandes tendencias de los próximos años
en el sector del Agrotech que apuesta por las soluciones
inteligentes (SmartAgro).



Tecnologías para Agrotech

Tecnología móvil como base fundamental para el desarrollo de
aplicaciones y gestión automatizada de procesos y trámites. En
este sentido, el desarrollo del 5G es clave para el futuro del
Agrotech, así como el impulso de startups.



Tecnologías para Agrotech

Uso de plataformas de trabajo colaborativo o de aquellas que
incorporan software de gestión para poner en contacto a
empresas, administraciones y productores para la resolución
inmediata de gestiones y trámites, así como para la
comercialización de productos



Tecnologías para Agrotech

Sistemas de geolocalización para la mejora de la planificación
agrícola y ganadera, así como para la optimización de cultivos.



Tecnologías para Agrotech

Inteligencia Artificial para un mejor aprovechamiento de los
recursos y la predicción de elementos tan importantes como
modelos climáticos, gestión de plagas y enfermedades,
proyecciones de mercado…



Tecnologías para Agrotech

Machine Learning que integre a todas las tecnologías y genere una
visión global y modelos de gestión que impulsen un mejor
aprovechamiento y productividad de las explotaciones.



Tecnologías para Agrotech

Uso de drones para el seguimiento de la cabaña ganadera, así
como de la evolución de los diferentes cultivos y explotaciones.



Tecnologías para Agrotech

Teledetección para conocer necesidades y evolución de los
cultivos.



Tecnologías para Agrotech

Blockchain como una de las tecnologías emergentes para la
formalización y fiabilidad de las transacciones desde el origen
entre agricultores y productores.





¿¿¿¿Y todo esto es bueno????





NUESTROSCLIENTES









EVOLUCIÓNDEMISCLIENTES









TRABAJOS



Año 2019

+50.000        
ha

12
estaciones 
de bombeo

3.500
hidrantes

+1.500
regantes

+12.000.000 
kwh

+80.000.000 
m3

+300.000
riegos

0,160 
kwh/m3

1,4 
cent€/m3

+1.000
PROGRAMADORES





INFORMACIÓN

AYUDA A LA TOMA DE DECISIONES



¿DEQUIEN?



AGRICULTORES





¿QUEESTAMOSHACIENDO?



INFORMACIÓN

LAS EMPRESAS DECIDIMOS POR ELLOS



4.500 m3/ha

AGROTECH

3.500 m3/ha

22 ºC

CITYTECH

18 ºC



JUSTIFICACIÓNECONÓMICA



4.500 m3/ha

AGROTECH

3.500 m3/ha
0,02 €/m3 20 €/ha

900 €/ha

45 años



DONDESEENFOCAIRIEGO



2019

+40.000 ha

CCRR PARAMO MEDIO

CCRR PRESA CERRAJERA

CCRR EL VILLAR

CCRR CASTILLA Y LEÓN

CCRR SECTOR VII FLUMEN

CCRR GUMA
CCRR LAGUNA DE ANTELA

CCRR CANAL DEL PARAMO



Balance Hídrico



Previsión de demanda

Cálculo de media de consumo por hidrante

Previsión de riegos a partir de estimaciones

Previsión de demanda de agua

Previsión de consumo de kwh y reajuste real

AHORRO DE AGUA Y ENERGÍA





AGRONIC 2500

AGRONIC 4000
Danube 9

Programadores

Danube 18



Programadores usados



Control en tiempo real



Sin desplazamientos



Notificaciones



Seguridad en la ejecución del riego



Visualización de fugas en instalación





Programación sencilla de riegos



Plantillas de riegos



Histórico de riegos



Parada de riegos por tormenta



Fertirrigación



Ubicación en mapa



Programadores Apps móviles

Predicción de riegos

Teledetección

Geolocalización

Drones



AGROTECH



DONDENOSCENTRAMOS



Modo de Integral térmica

Datos de temperaturas (Estaciones meteorológicas)

Modo Humedad del suelo

Estado fenológico

Sondas de humedad

Determinación de riegos



Modo agricultor

Datos de 5 Sensores Equipo de recogida de datos

Recopilación de datos y COSTUMBRES



Costumbres

Riego una vez a la semana

Cena del viernes en la bodega

Los domingos no riego

Por la noche no quiero regar

Mi abuelo le dijo a mi padre que me dijera que había que 
regar todos los jueves de luna llena que la temperatura
este por encima de 14 grados y se oyese a los búhos

…………………………….



AGROTECH

ELFUTURO



Para que tenga futuro debe ser rentable para empresas y para sector primario

Hay mucha actividad de administraciones publicas con dinero publico que 
no permite el desarrollo de modelos de negocio rentables. Es necesario 
desarrollo publico-privadas.

Dependiente de las zonas y cultivos de cada zona. No se puede invertir 
lo mismo en una zona que en otra.

Requiere de mejora continua. Es un mercado evolutivo.

Es necesario desarrollar nuevos modelos de negocio y saber implementarlos 
a nivel de las zonas rurales para que el Agrotech se fije (pago mensual, 
freemium,….)



Conclusiones

No desarrollemos sistemas sin contar con nuestros clientes

¿Qué hacen?

¿Por qué lo hacen?

¿Qué quieren?

¿Cuánto pueden pagar y cuanto se ahorran?



ESAESLAREALIDADDELCAMPO





¿Cual es el futuro?

“La mejor forma de predecir el futuro es creándolo” 
(Peter Drucker)



ElFuturoalavista

¡GRACIAS!
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